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Una empresa china comjgg

Foresun pagara
US$ 75 millones por esas

decidi6é quedarse.
q e
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La compafiia china Foresun adqui-
1i6 tres frigorificos de la brasilefia
Marfrig Global Feods (MFG) en
Argentina por US$ 75 millones.
Se trata de las plantas de Hughes
{Santa Fe), Estancias del Sur (Cér-
doba) y Vivoratd (Buenos Aires),
ademas de un corral de engorde de

ganado (feedlot) recién constrmdo_ _

y con capacidad para 20.000 ani-
males, enla cordobesa Monte Ralo.
De todos los establecimientos en
venta, el Ginico en operaciones era
el de Hughes.

Segun se informo, MGF man-
tendri el frigorifico de Villa Mer-
cedes, el mayor y mds activo, con
un plantel de 400 operarios y una
faena diaria de 700 cabezas.

Foresun inici6 un vertiginoso
desarrollo hace menos de 15 afios
y es la principal operadora de car-
ne vacuna de China. Cuenta con
un patrimonio neto de US$ 320
millones y ha definido un plan de
internacionalizacién, cuyo objetivo
explicito es convertirse en la ma-
yor proveedora de carne vacuna del
mundo. En 2014 compré dos plan-
tas en Victoria (Australia) y el afio
pasado desembarcé en Uruguay.

Esta incursién tiene impacto glo-
bal. China, con sus 1.400 millones.
de habitantes, se ha convertido
en una aspiradora de proteinas

animales y los insumos para pro-
ducirla (soja y maiz). Adquirieron
dos grandes operadoras interna-
cionales de estos bésicos (Noble
y la mitad de Nidera), y hace

un par de afios se hicieron 7
de Smithfield Co, una
de las grandes com-
pafiias de cerdos y
pollos de EE.UU.
Ahora vienen por la
carne.

La Argentina, a
pesar de haber cedido
terreno en el mundo,
conserva su imagen de pro-
veedor de excelente calidad. Los
embarques se han reducido a una
minima expresion, con 250.000

+toneladas, menos de la mitad delos

 Kilos por habitante
- alcanzo en el primer
' trimestre el consu-

voltimenes exportados a principios
de siglo. La administracién K privi-
legié el consumo interno y limité
las exportaciones, lo que derivo en
una fuerte caida del stock. La

B pérdida de 10 millones de
i, cabezas (el stock cayo

de 60 a menos de 50

creciente faltante de
hacienda. Entr6 en
crisis la mayor parte
de la industria frigo-
rifica y sufrieron en es-
pecial los mis orientados
ala exportacion. Entre ellos,

los que habia adquirido Marfrig,
que ingresé en el negocio al des-
puntar el siglo XXI comprando
Quickfood (Paty), yluego las otras

millones) llevoenun

plantas.
El CEO de MGF, Martin Secco,

asegur6 que “las nuevas medidas -
adoptadas por el gobierno y la

expectativa de recuperacién del
rodeo nacional deben llevar a un
fluido mercado en los préximos
afios. Siendo asi, consideramos
que permanecer en el pais tiene
importancia estratégica”.

El negocio con Foresun fue su-
mamente trabajoso. Las negocia-
ciones llevaron mds de un afio. Po-
co se sabe de los objetivos y planes
de la empresa china. Pero la rea-

lidad es que el més tradicional de .

los negocios dela Argentina ahora
tiene un operador directo, desde el
mercado mas promisorio. Cosas
veredes, Sancho... m
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Alin conbuenaimagen. Pese a la caida de exportaciones, la carne argentina mantiene sufama.




